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ALBERTO FERREIRA

Corfo Chilereativo: Fomento y 
Adopción tecnológica.

Asesorías a organizaciones, empresas, 
emprendimientos y proyectos 
artísticos. 

Temáticas: proyectos creativos, modelo 
de negocios, sostenibilidad y adopción 
tecnológica



Apoyamos, vinculamos y 
promovemos la economía creativa 

del país.



EJES ESTRATÉGICOS:

1 DESARROLLO TECNOLÓGICO

2 DESARROLLO INDUSTRIAL

3 DESARROLLO TERRITORIAL



COMITÉ GESTOR DE 
DESARROLLO INDUSTRIAL



ACTIVIDADES PRIORIZADAS

Transformación digital 
de la propiedad 

intelectual

IP-Boost: modelos de 
negocio creativos 

basados en propiedad 
intelectual

Profesionalización y 
negocios creativos 

Fondo de riesgo 
nacional para la 

creación de contenido a 
nivel internacional

Conexiones Creativas: 
encuentros para el 
impulso financiero



 

CONEXIONES CREATIVAS: ENCUENTROS 
PARA EL IMPULSO FINANCIERO



PROFESIONALIZACIÓN Y 
NEGOCIOS CREATIVOS



GESTIÓN DE 
AUSPICIOS Y 

LEVANTAMIENTO DE 
CAPITAL



El valor no está en el logo, está en la conexión.

Un auspicio relevante no se mide por visibilidad, sino por la 
capacidad de generar vínculos entre la marca y las personas.

Las marcas buscan algo más profundo: experiencias, contenido y 
conexión con comunidades reales.

GESTIÓN DE AUSPICIOS



3. DATOS CLAVE

2. FUENTES DE 
INGRESO 

(ACTIVIDADES)
1. PROPUESTA DE 

VALOR

GESTIÓN DE AUSPICIOS

4. VENDER, VENDER Y 
VENDER



PROPUESTA DE VALOR

¿Qué?:
● Servicios (sponsors, ruedas de negocios)
● Productos (venta de tickets, espacios)
● Experiencias (charlas, talleres, cultura)

¿Cómo?:
● ¿Qué te hace tu feria distinta?
● ¿Qué actividades realizarás?
● ¿Qué experiencia entregas?

¿Por qué?:
● ¿Qué cambio quiero generar?
● ¿Qué me mueve emocionalmente?
● ¿Qué problema cultural, creativo o humano estoy 

abordando?



PROPUESTA DE VALOR



DATOS CLAVE

Los datos no son números, son certeza

Los sponsors no invierten en eventos por intuición, sino por 
evidencia: audiencias claras, impacto medible y oportunidades 

reales de conexión.

Los datos correctos reducen el riesgo y aumentan la probabilidad 
de inversión.



4. Valor para la marca: 
¿Qué obtiene el 

sponsor?
● Espacios de ctivación.
● Conexiones.
● Otras marcas que 

participan.

2. Engagement: ¿Qué 
tan involucrados 

están?
● Nivel de recurrencia.
● Tiempo de permanencia.
● Nivel de interacción.

1. Audiencia: ¿A quién 
impactas?

● Perfil de la audiencia.
● Cantidad de asistentes.
● Origen del público.

3. Alcance y visibilidad: 
¿Qué tan lejos llega?

● Alcance digital.
● Plan de difusión.
● Programación y 

actividades.

DATOS CLAVE



DATOS CLAVE



FUENTES DE INGRESO

Una feria no es un evento, es una plataforma

Y las plataformas generan ingresos desde distintos frentes: marcas, 
audiencias, contenidos y experiencias.

El verdadero valor está en la comunidad, el contenido y las 
experiencias que puedes activar.



Actividades 
pagadas

Ventas de entradasVentas de stands

FUENTES DE INGRESO

FERIASActivaciones de 
marcas

Auspicios y 
patrocinios



FUENTES DE INGRESOS (ACTIVIDADES)



Cómo atraes, conectas y conviertes

No basta con tener una propuesta o un buen evento.
El verdadero valor está en cómo la comunicas, la presentas y 

generas interés real en las marcas.

👉 Una feria no consigue auspicios por existir, consigue auspicios 
por saber vender su valor.

VENDER, VENDER Y VENDER



VENDER, VENDER Y VENDER



● Portada
● Qué es la feria
● Contexto y oportunidad
● Audiencia
● Propuesta de valor para marcas
● Experiencia y contenidos
● Formatos de auspicio
● Datos clave (alcance e impacto)
● Casos o versiones anteriores
● Plan de difusión
● Beneficios para el sponsor
● Cierre / llamado a la acción

¿QUÉ DEBE TENER UNA 
PRESENTACIÓN?



● MINCAP:
○ Fondos de apoyo a Ferias.
○ Financiamiento a ecosistemas creativos.

● CORFO:
○ Viraliza Eventos.
○ Viraliza Capacitación.

● SERCOTEC:
○ Apoyo a ferias y asociaciones.

● PROCHILE:
○ Apoyo a traer ponencias internacionales y desarrollo de ecosistemas 

emprendedores.

FONDOS A CONSIDERAR



GRACIAS




